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FORETAGSPROFILERING

L4t oss profilera ert foretag!

Tips for massan

Planering och tydliga mal avgérande ft')rily_g:kad massa.

——

1. Borja i god tid
For att du ska fa ut sa mycket som mojligt av din massa ar det viktigt att du planerar i god tid. Valj ut en som ar
projektledare som har huvudansvaret och Iat sedan den involvera de personer som ska vara med i planeringen. Satt
upp en tidsplan pa nar saker ska vara gjorda. Tank ocksa pa att du ofta far ett battre pris om du anmaler dig till en
massa tidigt.

2. Vad vill du uppna och vem vill du na?

Satt upp tydliga mal.

Vill du goéra ditt varumarke mer kant? Lansera en nyhet? Vill du fa fler att forstd hur din produkt/tjanst anvands?
Vill du fa in befintliga kunder i montern eller ar huvudfokus att traffa potentiella kunder?

Hur manga leads vill du fa in? Vilka vill du bjuda in?

Forsok att gora dina mal méatbara - det gor det enklare att sedan utvardera.

Tydliggér malen for alla som ar involverade i planeringen och genomférandet av ert massdeltagande.

3. Vdlj ditt budskap med omsorg

Du har kort tid pa dig att fanga besdkarens uppmarksamhet. Det ar darfor viktigt att inte kommunicera for manga
budskap. Utga ifran mal och malgrupp och vilj ditt huvudbudskap utifran det. Kommunicera detta tydligt. Ditt
budskap kommer att konkurrera med en massa andra budskap. Férsok att hitta ett grepp som gor att du sticker ut.
Det ar ocksa viktigt att montern inte ar for lik de montrar som ar angransande. Och att din logotyp syns pa hall. Tank
pa att ditt budskap kanske ocksa behover synas fran flera olika hall.

4. Enhetlighet

Lat det I6pa en rod trad i allt ni gor: inbjudan, giveaways, utseende i montern, klader, mat, barkassar etc. Detta
bygger ditt varumarke och dkar igenkdanningen.

5. Uppfdljning & utvardering
Allra viktigast - aterkoppla till de kontakter ni fatt under massan. Och gor det direkt! Utvardera ocksa massan genom

att ga igenom de uppsatta malen. Vad funkade bra och vad kan vi géra annorlunda nasta gang? Sammanfatta och
spara till ndsta masstillfalle.



